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VERZEICHNIS DER AKKREDITIERTEN COACHES

COACHING IN DER VORGRUNDUNGSPHASE

Stand: Marz 2026

BERLIN | 3}
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.. . . . fir Arbeit, Soziales,
Senatsverwaltung fiir Arbeit, Soziales, Gleich- Glei .
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Verzeichnis der akkreditierten Coaches

Mit dem Férderprogramm Coaching in der Vorgrindungsphase unterstitzt die Senatsverwal-
tung fur Arbeit, Soziales, Gleichstellung, Integration, Vielfalt und Antidiskriminierung angehen-
de Grinder*innen im Vorfeld der Selbststandigkeit. Dadurch werden Griindungswillige bei der
nachhaltigen Integration in den ersten Arbeitsmarkt im Rahmen einer wirtschaftlich selbststan-
digen Beschaftigung unterstitzt. Vor Markteintritt werden griindungsrelevante Informations-
defizite verringert und individuelle Entscheidungskompetenzen verbessert, um die Risiken der
Grindung zu minimieren.

Nach einer Coachingempfehlung im Auswahlverfahren, die nach einem viertdgigen Assess-
ment von einem Assessment Center ausgesprochen wird, kann ein Coaching im Umfang von
maximal 30 Stunden beauftragt werden. Coachingleistungen kdénnen ausschlielich durch
Coaches erbracht werden, die in diesem Verzeichnis gelistet sind. Die im Programm tatigen
Coaches stellen wir lhnen in diesem Dokument mit ihren jeweiligen Tatigkeitsschwerpunkten
VvOor.

Erlauterung zur Sortierung

Die Profile sind — orientiert an den Kernkompetenzen der Coaches — vier inhaltlichen Berei-
chen zugeordnet:

+ formale Grundlagen / Unternehmensaufbau / Strategie

* Marketing / Vertrieb

* Finanzierung / Betriebswirtschaftliche Grundlagen

* Unternehmer*innenpersonlichkeit/Kommunikation

In diesen Bereichen sind die Eintrage jeweils alphabetisch sortiert.

Auswahl und Kontaktaufnahme

Ausgehend von den inhaltlichen Empfehlungen des Assessment Centers suchen Sie sich aus
den genannten Coaches einen Coach aus. Sie konnen die Stunden auf bis zu drei Coaches
verteilen, wenn Sie zu zwei oder drei unterschiedlichen Schwerpunkten arbeiten wollen.

Bei Interesse kontaktieren Sie den oder die gewlnschten Coaches bitte telefonisch oder per
E-Mail. Geben Sie dabei lhr Anliegen und Ihre Kontaktdaten an sowie ggf. die Nummer des
Zuwendungsbescheids an.
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— FORMALE GRUNDLAGEN /| UNTERNEHMENSAUFBAU / STRATEGIE
MARKETING / VERTRIEB

FINANZIERUNG /| BETRIEBSWIRTSCHAFTLICHE GRUNDLAGEN
UNTERNEHMER*INNENPERSONLICHKEIT/KOMMUNIKATION

CHRISTIAN FEIERABEND

Rechtsanwalt

04 feierabend@fp-law.net

@ 030/68078375

(® www.christian-feierabend.de
/christian-feierabend-b854a78a/

2006

WEITERE COACHINGBEREICHE: Schutz von IP und Know-How, Investor Readiness, Deal-
flow, Haftungsfragen, rechtsgeschaftliches Handeln, rechtliche Aspekte der Unternehmens-
grindung, Gemeinnttzige Unternehmungen.

BRANCHEN: Forschung und Entwicklung. E-Commerce, Chemie, & Rohstoffe. Energie &
Umwelt, Konsum & FMCGIT, Kommunikation und Medien, Dienstleistungen, Bau

SPRACHEN: Deutsch, Englisch

PROFIL: Als Rechtsanwalt und Fachanwalt fiir Internationales Wirtschaftsrecht liegen meine
fachlichen Schwerpunkte im Vertrags-, Vertriebs- und Gesellschaftsrecht, hdufig auch mit
internationalem Bezug.

Zu meinen Mandanten gehoéren neben etablierten, zumeist technologieorientierten mittel-
standischen Unternehmen aus den Bereichen Forschung, Informationstechnologie, Kom-
munikation, Handel und Produktion, auch junge Unternehmen und Start-Ups. In meiner
Praxis begleite ich regelmafig Grinder und Grindungsvorhaben in der Vorgriindungspha-
se und wahrend des praktischen Vollzugs der Grindung. Ich erlebe haufig Grindungsvor-
haben, die unzureichend vorbereitet in den Grindungsprozess gehen. Die Folge sind oft
fehlende oder schlecht ausgestaltete Funktionen und Prozesse, welche die weitere Ent-
wicklung des Vorhabens nachhaltig beeintrachti-gen kdnnen. Es ist mein Ziel als Coach,
Grinder und Grindungsvorhaben auf Grundlage ihrer individuellen Bedurfnisse zielgerich-
tet zu unterstitzen.

Meine Coachingschwerpunkte flr Grindungsvorhaben umfassen u. a. folgende Themen:
Unternehmens- und Handlungsformen im Geschaftsverkehr, Vorbereitung und Begleitung
von MalRnahmen in der Kapitalakquise und Unternehmensfinanzierung (Investor Readiness
und Dealflow), Haftungsfragen, Vertrieb, Schutz von Ideen und Know-How, Prasentation
von Grindungsvorhaben, insbesondere zielgruppen- und erfolgsorientierte Gestaltung von
Pitch-Decks. Ferner begleite ich gemeinnutzige Vorhaben aus den Bereichen Forschung,
Kunst und Bildung.
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— FORMALE GRUNDLAGEN /| UNTERNEHMENSAUFBAU / STRATEGIE
MARKETING / VERTRIEB

FINANZIERUNG /| BETRIEBSWIRTSCHAFTLICHE GRUNDLAGEN
UNTERNEHMER*INNENPERSONLICHKEIT/KOMMUNIKATION

BIRGIT HEUSER
M.A. Marketing & Sales
kontakt@pbirgitheuser.de
0172 /3 96 46 34
www.birgitheuser.de
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WEITERE COACHINGBEREICHE: Marketing, Vertrieb, KI-Consulting, Kommunikation, Nach-
haltigkeit, systemisches Coaching

BRANCHEN: Kunst, Kultur & Events; produzierendes Gewerbe; Heilberufe; IT, Handel; Spi-
ritualitat

SPRACHEN: Deutsch, Englisch
PROFIL: ,Gestalte deine Zukunft — werde selbststandig und lebe deine Vision!*

Ich freue mich, dass Sie den ersten Schritt in Richtung Ihrer unternehmerischen Zukunft
wagen. Ein spannender Weg, auf dem ich Sie gerne begleite. Mit Uber 20 Jahren
Erfahrung in der Begleitung von Existenzgrinder*innen verfiige ich Uber einen reichen
Schatz an Wissen und praktischen Einsichten.

Ich verstehe die Herausforderungen, vor denen Sie stehen, und weil3, wie wichtig es
ist, von Anfang an die richtigen Weichen zu stellen. Meine Expertise erstreckt sich Gber
verschiedene Bereiche:

1. Strategieentwicklung: Gemeinsam erarbeiten wir eine mafigeschneiderte Strategie, die
Ihr Unternehmen zum Erfolg fuhrt.

2. Marketing und Vertrieb: Ich helfe lhnen, Ihre Zielgruppe zu identifizieren und effektive
Wege zu finden, um diese zu erreichen.

3. Unternehmenspersoénlichkeit: Wir entwickeln die einzigartige Personlichkeit Ihres Unter-
nehmens, die Sie von der Konkurrenz abhebt.

4. Kl-Integration: Als KI-Consultant zeige ich lhnen, wie Sie moderne Technologien nutzen
kénnen, um lhr Geschaft zu optimieren.

5. Nachhaltigkeit: Mit meiner Erfahrung als Gesellschafterin in Nachhaltigkeitsunternehmen
kann ich Sie auch in diesem zukunftsweisenden Bereich beraten.

Jedes Unternehmen ist einzigartig, genau wie jede Griinder*in. Deshalb steht bei meiner
Beratung lhre individuelle Vision im Mittelpunkt.
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EBERHARDT MUTSCHELLER
M. A. Sozialwissenschaften

>4 mutschell@t-online.de

@ 0171/37494 01

(® www.key-coaching-berlin.de

@ /Mutscheller
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WEITERE COACHINGBEREICHE: Finanzierung, Griindung aus der Arbeitslosigkeit

BRANCHEN: Dienstleistung, Gastronomie, Handwerk, Produktion, Gesundheitswirtschaft
SPRACHEN: Deutsch, Englisch, Franzdsisch

PROFIL: Ich bin seit Gber 30 Jahren Berater und habe seit der Zeit Erfahrungen in der
Grindungsberatung, wie in der Beratung bestehender Unternehmen. Ich bin zertifizierter
Grundungsberater nach dem LONEX Verfahren. Mein Motto lautet: ,Férderung der Selb-
standigkeit auf allen Ebenen! Ich selbst war viele Jahre Geschéftsfihrer in verschiedensten
Unternehmen der Sozial- und Biobranche und ich weil}, worauf es ankommt, wenn frau/man
sein eigenes Unternehmen grinden will.

Meine Zielgruppenspezialisierung sind ALG | und ALG Il Bezieherlnnen vorwiegend mit Mi-
grationshintergrund. Uber 50% meiner Kundinnen haben einen Migrationshintergrund. Auf
Grund meiner langjahrigen Beratungserfahrung in QM-Gebieten des Programms der sozia-
len Stadt und seit vier Jahren im BIWQA Projekt der Wirtschaftsforderung des Bezirksamtes
Neukdlln, kenne ich die Lage von Gewerbetreibenden mit Migrationshintergrund.

Des weiteren unterstlitze ich bei der Standortanalyse und Standortsuche.

Key Coaching Berlin ,Aus Grinder*innen Unternehmer*innen machen!*
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MAXIMILIAN POPPL
Diplom-Betriebswirt

04 kontakt@maxpoeppl.de

@ 030/24723347,0151/1158 8548
® www.maxpoeppl.de

2006

WEITERE COACHINGBEREICHE: Entwicklung des Geschéftskonzeptes (Businessplan), Fi-
nanzplanung (Rentabilitat, Liquiditat, Investitionsplanung, Finanzierung)

BRANCHEN: Gastronomie, Food & Beverage, Einzelhandel, Kultur- und Kreativwirtschaft
SPRACHEN: Deutsch, Englisch

PROFIL: Ich verstehe mich als Praktiker. Ich kommuniziere direkt, offen und sofort. Sie er-
halten von mir eine professionelle Einschatzung Uber die Starken und Schwachen |hres
geplanten Vorhabens. Bei der Standortanalyse (Recherche und Bewertung verschiedener
Standortfaktoren) verflige ich Uber langjahrige Erfahrung, die dabei hilft, das geeignete
Objekt realistisch einzuschatzen. Meine Erfahrungen in unterschiedlichen Funktionen von
Gastronomie, Hotellerie und Einzelhandel machen mich seit mehr als 20 Jahren zu einem
fachkompetenten Griindungscoach.
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MARCO TESCHNER

mail@marco-teschner.de

030/47 30 13 81
www.gruenden-berlin-brandenburg.de
/marco-teschner/
/UnternehmensberatungTeschner
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WEITERE COACHINGBEREICHE: Unternehmerspersonlichkeit, Rechnungswesen und On-
linebuchhaltung.

BRANCHEN: Bauhandwerk, Einzelhandel, Fahrzeughandel, Steuerberatungen, Erwachse-
nenbildung

SPRACHEN: Deutsch

PROFIL: Seit 1997 begleitet Marco Teschner Grinder auf ihrem Weg zur erfolgreichen
Unternehmensfihrung. Seine Coaching-Dienstleistungen umfassen die Entwicklung von
Geschéaftsmodellen und Vertriebsstrukturen sowie die schrittweise Erstellung individueller
Businessplane. Marco Teschner ist nicht nur ein versierter Kaufmann und Steuerprofi, son-
dern sieht sich vor allem als Coach, Wegbereiter und Erméglicher.

Sein Ansatz geht Gber reine Zahlen-Daten-Fakten hinaus: Er flihrt Griinder authentisch an
ihre Rolle als Chef und Unternehmer heran und férdert die Entwicklung einer starken Un-
ternehmerpersonlichkeit. Dies gewahrleistet eine ganzheitliche Vorbereitung auf die Fuh-
rungsaufgaben und die Herausforderungen des Geschaftsalltags.

Die Expertise von Marco Teschner basiert auf umfassender gelebter Praxis. Als Geschafts-
fuhrer und Gesellschafter mehrerer Unternehmen — unter anderem im Bauhandwerk, Bil-
dungssektor und Buchflihrungsservice — hat er Fihrungserfahrung mit Teams von bis zu
150 Mitarbeitern gesammelt. Diese praktische Erfahrung ermdglicht es ihm, realitatsnahe
und praxisorientierte Ratschlage zu geben, die weit Uber theoretisches Wissen hinausge-
hen.

Marco Teschners Coaching-Stil verbindet betriebswirtschaftliche Beratung mit der Forde-
rung mentaler Starke. Seine Klienten profitieren nicht nur von fundiertem Know-how, son-
dern auch von seiner Fahigkeit, als Coach und Trainer fur Fihrung und Kommunikation
individuelle Potenziale zu erkennen und gezielt zu entwickeln.
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JAcOB THOMSEN

M.Sc.r International Business Administration
mail@thomsen-beratung.de

0176 /4579 05 30
www.thomsen-beratung.de
/@jthomsen_berlin

/jacob_thomsen_coaching

2009w Ol

WEITERE COACHINGBEREICHE: Finanzierung, Businessplan, betriebswirtschaftliche Grund-
lagen

BRANCHEN: Digitale Geschaftsmodelle, Kreativbranche, Coaching und Beratung, Wellness
und Tourismus u.v.a.m. (s. Website).

SPRACHEN: Deutsch, Englisch, Spanisch

PROFIL: Grunden ist tun! Aber wo anfangen? Als Grindungscoach helfe ich seit mehr als
10 Jahren beim mutigen Schritt in die Selbststandigkeit. Ich unterstlitze dich sowohl bei per-
sonlichen Themen, die mit der Grindung zusammenhangen, als auch bei steuerlichen und
kaufmannischen Grundlagen. Dazu gehoéren u. a. Businessplan, Finanzplan, Rechtsform-
wahl, Pitchdeck, sowie die Klarung von Strategie, Zielgruppe und Alleinstellungsmerkmal.

Je nach Bedarf unterstitze ich gerne ,hands-on“—d. h. ich stehe dir aktiv zur Seite, steuere
erprobte Vorlagen und Umsetzungsideen bei, unterstiitze vor Ort bei Gesprachen und bin
auch zwischen den Treffen per Whatsapp erreichbar.

Methodisch bin ich ein Fan vom Lean-Startup-Ansatz, der den Griindungsprozess als eine
Serie durchdachter Experimente versteht, um schnell zu lernen, wie das Geschaftsmodell
fur dich, deine Kunden und dein Konto gut funktioniert. Aktuelle Kl-Tools, mit denen ich tag-
lich arbeite, haben diesen Prozess grundlegend verandert und gemeinsam erarbeiten wir im
Coaching sinnvolle Nutzungsmaglichkeiten fir dein Geschaftsmodell.

Fir dein Grindungsvorhaben bringe ich meine Erfahrung aus mehr als 100 Grindungspro-
jekten ein, die ich begleitet habe. Ich bin Systemischer Business Coach (ECA-zertifizierte
Ausbildung) und INQA-/BAFA-akkreditierter Unternehmensberater. Mehr Infos zu mir fin-
dest du auf meiner Website — ebenso wie einige Videos zu Griindungsthemen.

Es ware mir eine Freude, dich bei deinem Griindungsvorhaben begleiten zu duirfen!
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ALEXANDRA BARONE

Magistra Artium

ab@medienbarone.de

0162 / 6068669

www.medienbarone.de / bottegabarone.berlin
/alexandra-barone
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/bottegabaroneberlin

WEITERE COACHINGBEREICHE: Storytelling online/offline, Kommunikationsstrategie flir ver-
schiedene Stakeholder (wie rede ich mit Kunden, Banken, Behdrden), Vorbereitung von
Pitches.

BRANCHEN: Kreativwirtschaft, Gastronomie, Medien, sonstige Dienstleistungen
SPRACHEN: Deutsch, Englisch, Italienisch

PROFIL: Kommunikation gehort fur mich zum taglichen Brot: Seit fast 30 Jahren arbeite ich
als freie Journalistin fiir verschiedene Medien und Marketing-’/Kommunikationsberaterin fir
Unternehmen aus Finanzwirtschaft, Mode, Gastronomie und Lifestyle.

Bevor ich mich als Kommunikations- und Marketingberaterin fur kleine und mittlere Unter-
nehmen und Griinder spezialisiert habe, arbeitete ich als Coach und Kreativautorin bei einer
internationalen Unternehmensberatung.

Meine Kreativitdt und mein Wissen verdanke ich meiner breitgefacherten Erfahrung als
Journalis-tin, Pressefrau und Marketing-Dozentin: Ich weil} eine spannende Geschichte zu
erzahlen und sie einem breiten Publikum mundgerecht zu bieten. Authentizitat und Integritat
gehoren ebenso zu meinem Arbeits- und Lebenscredo wie die Liebe zur Kommunikation.

Gemeinsam mit lhnen erarbeite ich individuelle Kommunikationsstrategien, damit Sie wis-
sen, wie Sie lhre Businessidee in einem Pitch oder bei einer Bank optimal kommunizieren
und Ihre zukinftigen Kunden mit spannenden Marketing- Texten von lhrem Produkt Uber-
zeugen konnen.
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UTE GROSSMANN

Diplom-Volkswirtin
grossmann@mpr-unternehmensberatung.de
030/206 07 39 15
www.mpr-unternehmensberatung.de
/utegromann-mpr/
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WEITERE COACHINGBEREICHE: Finanzen, Businessplan, Organisation, Struktur, Produkt-
entwicklung, personliche Starken.

BRANCHEN: Handwerk und Design, Dienstleistungen, Gesundheit
SPRACHEN: Deutsch

PROFIL: Als Volkswirtin und systemische Beraterin begleite ich seit Uber 20 Jahren Grunde-
rinnen und Grinder auf dem Weg in die Selbstandigkeit. Ich bin zertifizierte Organisations-
beraterin und berate eine Vielzahl mittelstandischer Unternehmen in Berlin. Mich begeistern
neue und innovative Ideen. Griindungen im Team sind eine besondere Herausforderung
und ich kann im Vorfeld der Grindung als systemische Beraterin die gemeinsame Konzept-
entwicklung unterstitzen.

In der Planungsphase mussen viele Themen bedacht werden. Ich helfe dabei, ihre vielen
Fragen zu beantworten, damit einer erfolgreichen Grindung nichts mehr im Wege steht.
Die besondere Herausforderung, Kundinnen zu finden, ist eine Aktivitat, die schon in der
Vorgrindungsphase erprobt werden kann. Alle wichtigen Schritte daflir werden geplant und
reflektiert.

Mut gehort zu jeder Griindung. Ich unterstiitze Sie dabei, Ilhre Starken zielgerichtet in lhr
zukunftiges Unternehmen einzubringen. Meine Erfahrungen und mein Netzwerk stelle ich
Ihnen daflir gerne zur Verfigung. Denn es gibt keine fertigen Erfolgskonzepte, jede Grin-
dung ist einzigartig und basiert auf einer tragfahigen Geschéaftsidee, der Personlichkeit und
der Durchsetzungsfahigkeit der eigenen Ziele.
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PETER HAAS

Dipl.-Wirtschaftsingenieur, Integraler Business Coach
haas@phaas.de

0174 /309 42 61
www.unternehmensbeweglichkeit.de

/Peter_Haas5
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WEITERE COACHINGBEREICHE: Mein Schwerpunkt ist der ,rote Faden“ vom Kunden uber
die Andersstellung als andere Uber das Geschaftsmodell bis hin zur Finanzplanung, der
Finanzierung und dem Controlling. Die Automatisierung und Digitalisierung von Prozessen
spielen hierbei auch eine Rolle.

BRANCHEN: Dienstleistungen, Internet, IT, Apps, Software, IT-Support, Multi- media, Ge-
sundheit, Wellness, Sport, Energie und Umwelt, Handel

SPRACHEN: Deutsch, Englisch

PRrOFIL: Als ,Coach fur Unternehmen in Bewegung® fokussiere ich mich auf die Positionie-
rung von Unternehmen, auf deren Wachstumsstrategien und die personliche Motivation, die
Unternehmensziele zu erreichen.

Mit mir als Sparringpartner kénnen Sie lhre Zielgruppen und Geschaftsmodelle intensiv
klaren, so dass Sie innerlich sicher Ihre Marketing-MalRnahmen darauf aufbauen kénnen.

Hierbei sind mir verschiedene Themen relevant: Kundendefinition, Nutzenargumentation,
personlichkeitsorientiertes Marketing, Marketingstrategie und die Automatisierung von Pro-
zessen im Unternehmen.

Ich bin Diplom-Wirtschaftsingenieur, Integraler Business Coach und nutze viele weitere
Coaching- und Beratungsweiterbildungen, um mich und meine Kernkompetenzen weiterzu-
entwickeln. Ich kann Sie effektiv unterstiitzen gut aufgestellt zu griinden und zu wachsen.
Seit 1999 habe ich mehrere Startups in intensiven Phasen vom Stand Null an operativ
aufgebaut. Hierzu gehoren verantwortlich gefiihrte Abteilungen wie Customer Service, Con-
trolling und Netznutzung / Operation. Daher kenne ich wirkungsvolle Aufstellungen — und
typische Fallstricke und Fehler, die viele Griinder*innen machen. Seit 19 Jahren begleite ich
Grin-der*innen und (Jung-)Unternehmer*innen dabei, ihre Ziele zu erreichen — und lerne
selbst dabei immer weiter.

Ich kann lhnen mit Herz und Verstand helfen, sich besser vorzubereiten und Ihr Unterneh-
men mit Freude aufzubauen.
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MICHAEL HAFELINGER

Diplom-Kaufmann, Diplom-Soziologe, Magister Public Health
kontakt@haefelinger.de

03020 77 03 93

www.haefelinger.de

/michael-hafelinger

/m.haefelinger
/michael.hafelinger.3
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WEITERE COACHINGBEREICHE: Geschaftsmodelle und Positionierung

BRANCHEN: Beratung und Bildung, Soziales und Gesundheit (social entrepreneurs), Dienstleistungen
und Kreativwirtschaft, Bauwesen und Architektur, Wissenschaft und Technik

SPRACHEN: Deutsch, Englisch, Italienisch
PRrOFIL: ,Sie wollen etwas bewegen — ich will, dass Sie es erreichen®

Die Besonderheit meines Ansatzes ist, Ihre Geschaftsidee und Ihre persénliche Zielsetzung vom Markt
her zu einem schllissigen Geschaftskonzept zu entwickeln.

Die Entwicklung des Geschaftsmodells beginnt mit dem grundsatzlichen Anliegen der Grinder*innen:
Was wollen Sie auf den Markt und in die Welt bringen? Wir scharfen das Angebot flr die potenziellen
Zielgruppen und leiten daraus gemeinsam die Erfordernisse wie Produktion, Organisation oder Per-
sonal ab. Dies Ubersetzen wir in ein Geschaftsmodell inklusive Finanzbetrachtungen, so dass Sie ein
klares Bild tber Ihr geplantes Vorhaben und den Weg durch die Grindungsphase erhalten.

Mein zweiter Schwerpunkt ist die Ubersetzung der Geschéftsidee in eine markante Auendarstellung.
Neben dem Angebot geht es um den Spirit und Impact des Vorhabens, den die Griinder*innen mit
ihrem Unternehmen verfolgen. Das flie3t ein in die Positionierung im Markt und in die spezifische An-
sprache der Zielgruppen und Stakeholder.

Meine dritte Spezialisierung liegt im Bereich der unternehmerischen Personlichkeit und Teament-
wicklung. Im Fokus steht die Starkung der Griinder*innen in den unternehmerischen Fahigkeiten, der
,Unternehmerpersonlichkeit und als Flhrungskraft. Zudem unterstitze ich Aufbau, Strukturierung,
Arbeitsteilung und bei Konflikten in Teams.

Ich bin vom Verband Deutscher Grindunginitiativen zertifizierter Existenzgriindungsberater mit Erfah-
rung aus Uber 400 beratenen Grindungen.
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TATJANA KLAUS
Wirtschaftspsychologin, Systemischer Coach
tk@gruender-ladies.de

0157 /92 45 83 48
www.gruender-ladies.de

[Tatjana Klaus

@gruender_ladies
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WEITERE COACHINGBEREICHE: Existenzgriindungsberatung, Entwicklung der Geschafts-
idee, Businessplan, Unternehmerpersonlichkeit, Selbstmanagement, Stressmanagement,

Angebots- und Sortimentsgestaltung.

BRANCHEN: Branchenoffen. Vorrangig: Dienstleistungen, Einzelhandel, Gastronomie,

Mode, Kreativbranche, Wellness, Handwerk, Coaches, sonstige Dienstleistungen

SPRACHEN: Deutsch

PRoOFIL: Durchstarten und Erfolg ermoglichen mit glas-klarer Positionierung & individuel-
len nachhaltigen Strategien: Mit ,GRUNDERLADIES* habe ich mich auf die Unterstiitzung
von weiblichen Griinderinnen / Unternehmerinnen spezialisiert. Mein Ansatz ist praxisnah,
individuell und empathisch - fernab von Standardldsungen. Mit einem besonderen Fokus
auf Positionierung und der Entwicklung mafigeschneiderter, nachhaltiger Strategien, be-
gleite ich dich auf deinem Weg zur Selbststandigkeit. Gemeinsam stellen wir die Frage:
,Wie kann es FUR DICH funktionieren?“ & kombinieren dies mit Best Practices & meiner
jahrelangen Praxiserfahrung. Durch fundierte Beratung helfe ich dir, deinen einzigartigen
Markenauftritt zu kreieren, der genau den Kund*innennutzen trifft und langfristigen Erfolg si-
chert. Auf Augenhdhe arbeiten wir an deinen Zielen und. berticksichtigen deine individuellen
Bedlrfnisse, Wiinsche und auch deine Lebensumstande - um eine realistische & nachhal-
tig gesunde Grundung zu ermdglichen. Mit meiner Expertise aus Wirtschaftspsychologie,
kaufmannischer Ausbildung & als systemische Coach biete ich umfassende Unterstiitzung
und stets ehrliche, konstruktive Rickmeldungen. Gemeinsam entwickeln wir Strategien, die
deine unternehmerischen & persdnlichen Ziele in den Mittelpunkt stellen und dich optimal

auf deinen Erfolg vorbereiten.
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EvA-MARIA LOCH

Digitalcoach / Coach fiir Online-Prasenz
>4 hallo@business-boosters.de

@ 0176/ 4329 24 93
www.business-boosters.de
/evamarialoch/

006w

WEITERE COACHINGBEREICHE: Digitale Kompetenz/ Online-Marketing, Formale Grundla-
gen, Unternehmensaufbau, Strategie

BRANCHEN: Dienstleistungen, Mobilitdt, Fashion, Health & Lifestyle, Bildung, Female Emp-
owerment

SPRACHEN: Deutsch, Englisch, Spanisch, Franzésisch

PROFIL: Als erfahrene Unternehmensberaterin mit langjahriger Expertise im Grindungs-
und Vorgrindungscoaching unterstiitze ich Sie gezielt bei der erfolgreichen Entwicklung
Ilhres Unternehmens.

Mein Fokus liegt auf der prazisen Erarbeitung und Scharfung lhrer Positionierung und Al-
leinstellungsmerkmale. Dazu gehdrt eine grundliche Mitbewerber:innen-Analyse und die
Entwicklung eines iberzeugenden Produktportfolios, das lhre Wettbewerbsvorteile klar her-
vorhebt.

Gemeinsam entwickeln wir eine malRgeschneiderte Unternehmensstrategie flr lhre lang-
fristigen Ziele sowie eine integrierte Marketingstrategie, um lhre Prasenz und Effizienz auf
allen relevanten Kanalen zu maximieren.

Zusatzlich unterstutze ich Sie gern bei der strategischen Planung lhrer Website, der Opti-
mierung lhrer Prasenz auf Social Media und Business Profilen (z.B. LinkedIn) sowie bei der
Entwicklung von geeigneten Kanalstrategien. E-Mail- und Content Marketing gehéren zu
meinen Starken, um lhre gut definierten Zielgruppen effektiv anzusprechen und zu binden.
Darlber hinaus liegt mein Fokus auf essenziell wichtigen Themen wie Zeitmanagement,
Selbstfihrung und Energiemanagement, um lhre persdnlichen Ressourcen optimal einzu-
setzen. Gemeinsam etablieren wir auf Wunsch lhre Prozesse und Ablaufe, starken lhre Fa-
higkeiten in Bereichen wie Angebotsstellung und Kundenflihrung um langfristig erfolgreiche
Geschéftsbeziehungen aufzubauen und auch wirtschaftlich erfolgreich zu grinden.
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AYLIN MERT

consulting@bemertenswert.de

+49 30 837 999 68 / +49 151 15404005
bemertenswert.de

laylinmert

V0006w o[

WEITERE COACHINGBEREICHE: Formale Grundlagen / Unternehmensaufbau / Strategie,
Kommunikation, Finanzierung / betriebswirtschaftliche Grundlagen, Digitale Kompetenz /

Digitalisierung / Online-Business

BRANCHEN: Kultur- und Kreativbranche, IT, Baudienstleistungen, Architektur, Gastronomie,

Event-dienstleistungen, Administration, Erwachsenenbildung

SPRACHEN: Deutsch, Englisch, Tlrkisch

PROFIL: Hallo, Ich bin Aylin Mert, lhre Unternehmensberaterin, und ich stehe mit beiden
Beinen fest im Leben — und das sehr gerne. Meine Leidenschaft ist es, Grindungsinteres-
senten wie lhnen zuzuhdren, Ihre Ideen zu konkretisieren und Losungen zu finden, die lhr

Unternehmen voranbringen.

Mit meiner Erfahrung in Marketing und Vertrieb sowie fundierten Kenntnissen in den for-
malen Grundlagen des Unternehmensaufbaus und strategischer Planung kann ich lhnen
helfen, Ihr Geschaft optimal zu starten. Kommunikation liegt mir im Blut, und ich weil}, wie
wichtig es ist, Ihre Botschaft klar und Gberzeugend zu vermitteln, um Kunden und Partner zu
gewinnen. Finanzierung und betriebswirtschaftliche Grundlagen sind oft eine Herausforde-
rung flr neue Unternehmer. Keine Sorge, ich unterstlitze Sie dabei, die finanziellen Aspekte

Ihres Geschafts zu verstehen und die nétigen Mittel fur lhren Start zu sichern.

In der heutigen digitalen Welt ist es zudem unerlasslich, digitale Kompetenz und Online-
Business-Strategien zu beherrschen — auch hier stehe ich Thnen mit Rat und Tat zur Seite.
Meine umfangreichen Beratungserfahrungen habe ich bereits in der Kultur- und Kreativ-
branche, IT, e-Commerce, Baudienstleistungen, Architektur, Gastronomie, Eventdienstleis-

tungen, Administration und Erwachsenenbildung gesammelt.

Diese Vielfalt an Erfahrungen ermoglicht es mir, lhnen malRgeschneiderte Beratungsleistun-
gen anzubieten, die perfekt auf lhre individuellen Bedurfnisse und lhre spezifische Branche

abgestimmt sind.
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ERNST NEUMEISTER

ernst@ernstneumeister.de
+49 162 5 69 86 53
ernstneumeister.de/

3

/ernstneumeister
/@ernstneumeister
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WEITERE COACHINGBEREICHE: Als erfahrener Unternehmer und Mentor unterstitze ich dich
auf deiner Reise vom Selbststandigen mit einer ersten ldee zum erfolgreichen Unterneh-
mer bzw. Unternehmerin. Ziel unserer gemeinsamen Arbeit ist es, dein Business mdglichst
schnell profitabel zu machen und dabei ein Unternehmen zu schaffen, das dir Freude und
Freiheit bringt. In der gemeinsamen Arbeit schauen wir zu Beginn, wo gerade dein grofdter
Engpass ist und Uberlegen dann Mdglichkeiten und nachste Schritte, um diesen effizient zu
I6sen. Gerne berate ich dich auch remote.

BRANCHEN: On- und Offline Geschaftsmodelle, Coachingangebote, digitale Produkte, wis-
sensbasierte Dienstleistungen, Kl, Sonstiges

SPRACHEN: Deutsch, Englisch, Spanisch

PROFIL: Mein Weg fiihrte mich von teuren Fehlern in meinem ersten Unternehmen zu meh-
reren erfolgreichen Griindungen, darunter einem aus dem Stand heraus sechsstelliges
Coaching-Unternehmen. Diese Erfahrungen haben mich gelehrt, wie wichtig es ist, von An-
fang an die richtigen Weichen zu stellen.

In unserer Zusammenarbeit entwickeln wir deine Vision weiter, setzen klare Ziele und er-
arbeiten deine einzigartige Positionierung im Markt. Wir decken alle wichtigen Aspekte ab:
von der Kreation unwiderstehlicher Angebote Uber die gezielte Gewinnung von Wunschkun-
den bis hin zur Implementierung effizienter Prozesse. Dabei setzen wir auch gezielt Kl-Tools
ein, um dein Marketing und andere Geschaftsbereiche zu optimieren.

Was mich auszeichnet, ist die Kombination aus fundiertem Wissen und praktischer Er-
fahrung. Ich kenne sowohl die Herausforderungen als auch die Erfolgsfaktoren eines ska-
lierbaren Unternehmens aus erster Hand. Meine Coachees schatzen besonders meinen
pragmatischen Ansatz und die Fahigkeit, komplexe Strategien in umsetzbare Schritte zu
Ubersetzen.

Wenn du beim Aufbau deiner Selbststandigkeit von Anfang an das Richtige tun willst, statt
Zeit mit veralteten Methoden zu verschwenden, schreib mir gerne mit kurzem Hinweis auf
dein Grindungsvorhaben und lass uns einen Termin vereinbaren. Gemeinsam bringen wir
dein Business auf Erfolgskurs — mit modernen Strategien und bewahrten Techniken, die dir
mehr Geld in kirzerer Zeit und mit weniger Anstrengung einbringen.
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ALMUT NIESSEN
Diplom-Kauffrau
a.niessen@creaconcept.de
0173 /287 14 01
www.creaconcept.de
/almut-niessen
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WEITERE COACHINGBEREICHE: formale Grundlagen/Unternehmensaufbau / Strategie; Fi-
nanzierung / betriebswirtschaftliche Grundlagen; Unternehmer*innenpersonlichkeit / Kom-
munikation; Digitale Kompetenz / Online-Business.

BRANCHEN: Agentur, Baugewerbe, Beauty, Consulting, Coaching, Energie, E-Commerce,
Elektrotechnik, Fashion, Food, Forschung, Gastronomie, Handwerk, Handel, Hotellerie,
Healthcare, Industrie (Mdbel + Metallverarbeitung), Interim-Management, IT, Kunst, Kultur-
und Kreativwirtschaft, Lehre, Lifestyle, Reise, Relocation, Sport, Sustainability, Tourismus,
Verbande, Vereine, Wissenschaft

SPRACHEN: Deutsch, Englisch

PROFIL: Mit Uber 20 Jahren Erfahrung als Marketing-Consultant und Griindungscoach un-
terstitze ich Existenzgrinder*innen dabei, ihr geplantes Business erfolgreich an den Start
zu bringen. Mit meinem Background als Diplom-Kauffrau, Inhaberin von CreaConcept, Co-
Founder und Start-up-Investorin erarbeite ich mit Dir Deinen individuellen Businessplan und
unterstitze Dich bei folgenden Themen:

» Scharfung der Geschaftsidee

» Zielgruppenbestimmung, Markt- und Wettbewerbsanalyse
» Ziele, Vision, Mission

» Corporate Identity

» Positionierung, Wettbewerbsvorteile und USPs

» Produkt-/Leistungsangebot

» Pricing

» Vertriebsaktivitaten

» On- und Offline-Kommunikation

» Markteintrittsstrategie

» QOrganisation (Rechtsform, Standort, HR)

» Finanzplanung (Umsatz, Kosten, Finanzierung, Rentabilitat, Liquiditat)
» Fdrdermittelrecherche

» Starkung der Unternehmer*innenpersonlichkeit

Darlber hinaus begleite ich Dich bei dem formalen Griindungsprozess und freue mich,
wenn ich Dich ein Stick weit auf Deinem Weg in eine erfolgreiche Selbststandigkeit beglei-
ten kann und Du von meinem analytischen, kreativen und nachhaltigen Ansatz und unserer
gemeinsamen Arbeit auf Augenhoéhe profitieren kannst.
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INA RATHFELDER

rathfelder@mpr-unternehmensberatung.de
+49 (0)30 20 607 39 13
www.mpr-unternehmensberatung.de
/inarathfelder/
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WEITERE COACHINGBEREICHE: Businessplan, Finanzen, Organisation, Unternehmensauf-
bau und -strategie, persoénliche Starken

BRANCHEN: Design, Handel, Dienstleistung,Sozialunternehmen
SPRACHEN: Deutsch, Englisch

PROFIL: Als erfahrene Grindungsberaterin und Business Coach unterstitze ich seit Uber
15 Jahren Menschen mit Leidenschaft und Expertise auf ihrem Weg in die Selbststandigkeit
und bei der Weiterentwicklung ihres Unternehmens.

Meine Schwerpunkte liegen in der Erstellung fundierter Finanz- und Businessplane sowie
der Durchfihrung aufschlussreicher SWOT-Analysen. Dabei stehen immer auch Marktzu-
gang und Kunden im Zentrum, denn diese sind schlief3lich der Kern des Vorhabens.

Mit meinem systemischen Beratungsansatz betrachte ich die Vorhaben ganzheitlich und
beziehe alle relevanten inneren und dulReren Faktoren mit ein. Dadurch entstehen mal3ge-
schneiderte Losungen, die perfekt auf die individuelle Situation zugeschnitten sind.

Als personliche Sparringspartnerin stehe ich Griindenden von der Ideenfindung bis zur er-
folgreichen Umsetzung zur Seite. Ich unterstitze dabei, individuelle Starken optimal ein-
zusetzen, potenzielle Stolpersteine friihzeitig zu erkennen und nachhaltige Strategien zu
entwickeln.
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MANUELA WIEDER

kontakt@manuela-wieder.de
+49-151-40137116
www.manuela-wieder.de
/manuelawieder/

/manuelawieder/
/manuelawiedermentoring
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WEITERE COACHINGBEREICHE: Starkung der Unternehmer*innenpersonlichkeit, Aufbau
Online Business, Personal Branding & Positionierung, Alles rund um Akquise und Vertrieb:
Scharfung des Kundennutzens, Markteintrittsstrategien, Akquise-Mindset, Entwicklung von
Vertriebsstrategien und -mafRnahmen, Verkaufsgesprache vorbereiten und flhren, Ausar-
beitung und Prasentieren des Elevator Pitch

BRANCHEN: Dienstleister- & Selbstvermarkter:innen wie z. B. Coaches & Trainer*innen,
daruber hinaus Fachexpertise in den Branchen Handel, Produktion, Logistik und Vertrieb
als Personal Brand

SPRACHEN: Deutsch, Englisch

PROFIL: Manuela Wieder ist seit Uber sechs Jahren systemische Coach, Trainerin mit
der Spezialisierung auf Vertrieb, Akquise, Personlichkeitsentfaltung sowie Beraterin im
Existenzgrindungsbereich. Aus der Praxis fur die Praxis! Sie war Vertriebsleiterin einem
Logistik Konzern, war Key Account Managerin (Deutschland/ Osterreich) fiir ein Industrie-
und Handelsunternehmen, hat ein duales Betriebswirtschaftstudium (Marketing/ Vertrieb &
Personal/ Organisation), hat eine integral systemische Coachingausbildung, ist systemi-
sche Aufstellerin (ausgebildet nach den Richtlinien der DGfS) und verfligt tUber eine abge-
schlossene kaufmannische Ausbildung als Grof3- und AuRenhandelskauffrau.

Ihr Ziel ist es Grundern/Grinderinnen zu zeigen, wie leicht und einfach Akquise & Vertrieb
sein kann. Ihre Spezialisierung ist es, Satze wie ,Ich kann keine Akquise!* oder ,Wie fange
ich blof3 mit dem Vertrieb an?“ in einen umsetzbaren und handfesten Plan mit Strategien zu
verwandeln. Das gibt dem Griinder/ der Grinderin Sicherheit und das nétige Rustzeug so-
fort durchzustarten. 50% des spateren Unternehmenserfolges sind abhangig vom Vertrieb!

Sie ist Mitglied im BDVT (Berufsverband flr Training, Beratung und Coaching) und Koope-
rationspartnerin in der Grinderinnenzentrale Berlin.
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ScHIFRA MARINA WITTKOPP

info@wittkopp.com
030/32703971
www.wittkopp.com
/schifrawittkopp/
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WEITERE COACHINGBEREICHE: Kunden gewinnen | Markteintrittsstrategie | B2B- und B2C-
Vertrieb | Vertriebsstrategie und VertriebsmalRnahmen entwickeln | Zielgruppen und Ver-
triebskanale | Positionierung | Alleinstelungsmerkmale (USP) und Kundenutzen | User Jour-
ney | Webseiten-Aufbau (SEQ) | Preismodell | Kundengesprache fihren | Verhandlungen
mit Kunden, Banken und Investoren | Pitch Training | Angebotserstellung | mit Argumenta-
tion und Kérpersprache lberzeugen

BRANCHEN: IT-L6sungen z. B. Online-Plattformen, Telekommunikation, VR/AR, KI/Al, Hard-
und Software-Entwicklung, digitale Dienstleistungen | Technologie- und Innovationsproduk-
te z. B. Medizintechnik, Biotechnologie, Maschinenbau, Elektrotechnik | Dienstleistungen
z. B. beratende Berufe wie Consulting, Training | Forschung & Lehre | Handel

SPRACHEN: Deutsch, Englisch

PROFIL: Vertrieb ist meine Leidenschaft und meine Starke. Seit 2002 berate ich Unterneh-
men im Mittelstand, Startups sowie Grinderinnen und Grinder. Ich war Grlinderin eines
IT-Start-Ups. Spater baute ich fur den gréften europaischen IT-Distributor (Gro3handler)
das Fachhandelsnetz in Ostdeutschland (Channel Sales) auf. Komplexe IT-Systeme habe
ich fur deutsche, britische, franzésische und amerikanische Hersteller in Europa und Nord-
amerika verkauft.

Basierend auf 25 Jahren als Vertriebsexpertin in der IT-Branche weil} ich, wie man die un-
terschiedlichen Gruppen wie Industrie-Kunden, GroRRkunden, Mittelstand/KMU, 6ffentliche
Verwaltung (Kommunen), GroBhandel, Online-Handel erreicht. Meine Kundinnen und Kun-
den schatzen - neben der fachlichen Expertise - besonders meine klare Kommunikation,
meine Empathie, meine wertschatzende Haltung und meinen Humor.

~otruktur ist mein zweiter Vorname.“ - Egal, wie komplex lhr Vorhaben ist oder wie viele
Ideen Sie haben sollten gemeinsam strukturieren und priorisieren wir lhre Aufgaben und
Gedanken. Daraus entwickeln wir eine realistische Umsetzungsplanung (Markteintrittsstra-
tegie). Als mehrfache Rhetorik-Europameisterin feile ich gerne mit meinen Coachees an
Prasentationen, Vortragen, Gesprachssituationen und Verhandlungen. (https://www.reden-
praxis.de). Seit 2014 bin ich Jurorin beim BPW (Businessplan-Wettbewerb Berlin-Branden-
burg). Ich bin gut vernetzt und kann auf verschiedene Forderprogramme zugreifen.

Meine speziellen Kompetenzen liegen im Bereich Finanzen, Organisation, Struktur und im
Bereich Marketing, Vertrieb, Produktentwicklung.
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GABRIELE BERGMANN
Diplom-Medienberaterin
info@bu-bergmann.de

030 / 62738906
www.bu-bergmann.de
/gabriele-a-bergmann2004

V0006w o[

WEITERE COACHINGBEREICHE: formale Grundlagen / Unternehmensaufbau / Strategie,
Marketing / Vertrieb

BRANCHEN: Bildung, Beratung und Soziales, Handel und E-Commerce, Gesundheit und
Wellness, Mode

SPRACHEN: Deutsch, Englisch

PROFIL: Grunden heil’t Veranderung. - Sie bringen das Potenzial mit — ich unterstutze Sie
dabei, es in ein tragfahige Geschaftsmodell zu verwandeln: von der Entwicklung der Ge-
schéaftsidee Uber Marktanalyse und Positionierung bis hin zur konkreten Umsetzung.

Gemeinsam werfen wir einen genauen Blick auf die wesentlichen Details und die kauf-
mannischen Grundlagen — dazu z&hlen unter anderem formale Anforderungen, die Wahl
der Rechtsform, steuerliche Vorgaben, Buchhaltung und Finanzen. In all diesen Bereichen
stehe ich Ihnen mit Rat und Tat zur Seite.

Ein weiterer Schwerpunkt meiner Arbeit ist die Unterstitzung bei der Erstellung professio-
neller Businessplane — etwa flr Antrage bei Behérden, Forderinstitutionen (wie Griindungs-
zuschuss oder Selbststandigkeit mit Blrgergeld) oder Banken.

Mithilfe bewahrter Methoden entwickeln wir gemeinsam lhr individuelles Unternehmenskon-
zept. Dabei profitieren Sie von meiner langjahrigen Erfahrung aus zahlreichen Projekten,
z. B.: ,Grindung mit Migrationshintergrund®, ,Grindung fir Menschen mit Schwerbehinde-
rung“, ,Lotsendienst Potsdam” sowie aus meiner beruflichen Laufbahn — unter anderem im
Ausland, in der Kreativwirtschaft (Mode, Design, Kultur), im Handel, im Dienstleistungsbe-
reich und als Geschéftsfuhrerin einer GmbH.

Als Diplom-Medienberaterin mit Vertiefung in BWL, Marketing und Controlling bringe ich
Uber 20 Jahre Erfahrung in Beratung und Coaching mit — fundiert, praxisnah und individuell
auf lhre Griindung zugeschnitten.
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DR. SIMONE BERNET

Dr. phil., Magistra Artium

>4 kontakt@bernet-coaching.de
@ 030/48494919

(® www.bernet-coaching.de

2006

WEITERE COACHINGBEREICHE: Marketing / Vertrieb / Selbstprasentation; Business-, Finan-
zierungsplan und Tragfahigkeitsprufung z. B. fur Grindungszuschuss; Finanzierung / Be-
triebswirtschaftliche Grundlagen, Forderstrukturen; Unternehmer*innenpersdnlichkeit und
Kommunikation; Vertragsgestaltung und Urheberrechte, Vereinsgriindung und Gemeinnit-
zigkeit.

BRANCHEN: Alle Teilbranchen der Kultur- und Kreativwirtschaft, u. a. Darstellende und Bil-
dende Kunst, Filmwirtschaft, Fotografie, Verlagswesen, Musikbranche, Architektur, Grafik-
und Designwirtschaft, Modebranche, Autoren, Ubersetzer, Journalismus, Rundfunk, Veran-
stalter, Eventmanagement, Handel, Dienstleistungen, Lehre, Forschung und Entwicklung,
Initiativen und Interessensvereinigungen

SPRACHEN: Deutsch, Englisch

PROFIL: Seit 2008 bin ich als Business Coach und Unternehmensberaterin in Berlin mit
dem Schwerpunkt der Kultur- und Kreativwirtschaft fir Solo-Selbststandige, Unternehmen,
Vereine und Kultureinrichtungen tatig. Auf der Grundlage meiner eigenen Erfahrungen als
erfolgreiche Produzentin grindete ich die Dr. Bernet Unternehmensberatung, die als staat-
lich anerkannter Bildungstrager AZAV zertifiziert ist und arbeite ich mit meinem Team an
beratenden Mitarbeiterinnen zusammen. Seitdem habe ich viele Grinder:innen bei der
Grindung und Entwicklung ihrer Freiberuflichkeit bzw. ihres Gewerbes oder Vereins unter-
stlitzt und begleitet und nehme dabei auch die Tragfahigkeitsprifung vor, fir den Grin-
dungszuschuss oder Banken.

In meiner Beratung gehe ich auf die besonderen Belange und Anforderungen der Kultur- und
Kreativwirtschaft ein, die in der Zusammenarbeit mit der Privatwirtschaft und mit 6ffentlich-
rechtlichen Einrichtungen auftreten und bestehen. Einen spezifischen Beratungsbedarf er-
fordern deren komplexe Strukturen und Besonderheiten, so in Fragen der Projektférderung.

Es handelt sich fir mich darum, ein flr die Zielgruppe motivierendes Business Coaching
und eine qualifizierte einheitliche sowie konkrete Beratung in den zentralen Bereichen der
Selbststandigkeit, in Fragen der Grindung, der Strategie- und Projektentwicklung, in samt-
lichen Angelegenheiten des Marketings, der Selbstprasentation, Selbstreflexion und Kom-
munikation, der zeitlichen Planung und sozialen Absicherung anzubieten.
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BRITTA FECHNER

Dipl.-Betriebswirtin | Marketing-Kommunikationsfachfrau
b.fechner@vis-a-vis-cc.de

030/9560 20 36;0179/959 2212
WWW.Vis-a-vis-cc.de

/brittafechner/

[Britta_Fechner

V0006w o[

WEITERE COAHINGBEREICHE: Mein Fokus liegt auf der komplexen Businessplanung. Es
geht um die Entwicklung von tragfahigen Geschaftsmodellen, deren Finanzierbarkeit und
Positionierung im entsprechenden Markt. Dartber hinaus liegen meine Kompetenzen in
der Entwicklung von Vertriebs- und Marketingstrategien sowie der Starkung der Unterneh-
mer*innenpersdnlichkeit.

BRANCHEN: Kreativwirtschaft (Mode/Design, Kunst/Kultur, Werbung/Medien, Film, Verlage,
Architektur); Gesundheit und Soziales; qualifizierte Dienstleistungen (Bildung, Beratung,
Therapie)

SPRACHEN: Deutsch

PROFIL: Die Grindung und Entwicklung eines Unternehmens ist von Chancen und Risiken
sowie von Euphorie und Unsicherheit gepragt. In dieser komplexen Situation ist unterneh-
merische Erfahrung von unschatzbarem Wert. Sie hilft, Fehler zu vermeiden, Energie effek-
tiv einzusetzen und gibt Sicherheit bei der Umsetzung von Ideen. Ich teile meine Erfahrun-
gen mit Begeisterung und helfe, unternehmerische Traume zu verwirklichen.

Als Kauffrau, Betriebswirtin und Fachfrau fir Marketing und Kommunikation mit langjahri-
ger Berufserfahrung bin ich seit 2008 als Coach und Beraterin, u. a. im Bereich Existenz-
grindung tatig. Grinder*innen berate ich mit einem ganzheitlichen Ansatz und unterstiitze
sie praxis- und ergebnisorientiert. Innerhalb des Griindungsprozesses begleite ich zukinf-
tige Unternehmer*innen bei den Griundungsformalien, bei der Ausarbeitung eines tragfahi-
gen Geschaftsmodells (Businessplan), der Entwicklung der Marketingstrategie sowie der
Finanzplanung.

Diese Schwerpunktthemen sind in meiner Beratung immer wieder relevant:

» Marketingstrategien fur klassisches- und online-Marketing (Produkt &.Preis-
positionierung/ USP, Methoden & Wege zur Kundenansprache)

» Finanzierung (Erstellung von Finanzplanen, klassische und al-
ternative Finanzierungsmodelle, Fordermittel)

» Unternehmer*innen-Persdnlichkeit (u.a. Eigen- und Fremdwahrnehmung,
Starken/Schwachen — Chancen/Risiken-Analyse, Potenzialanalyse)

Ich fungiere als Prozessbegleiterin und stelle meine Kenntnisse und Erfahrungen zur Ver-
fugung.

Meinen Klienten begegne ich stets respektvoll, emphatisch, kritisch und zielfihrend. 24
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SONIA FLOCKEMEIER
Systemischer Coach

>4 sonia@floeckemeier.de
@ 0177 /8032699
www.floeckemeier.de

/soniafloeckemeier
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WEITERE COACHINGBEREICHE: Entwicklung Geschaftsmodell, Starkung der Unternehme-
rinnenpersdnlichkeit, Teamcoaching/Rollen

BRANCHEN: Creative Industries (Fokus: Mode und Design), Grol3- und Einzelhandel (Fo-
kus: Food and Beverages), Gastronomie / Hotellerie, Wellness / Sport / Physiotherapie,
Dienstleistungen

SPRACHEN: Deutsch, Englisch

PROFIL: Die Basis meines Coachings besteht aus drei Erkenntnissen: Unternehmer brau-
chen Ziele. Ziele brauchen Klarheit. Klarheit entsteht durch intensives Beleuchten von
Chancen, Bedirfnissen und Starken.

In meinem Coaching mdchte ich Menschen beraten und begleiten, die sich beruflich ver-
andern wollen. Veranderungen erfordern Mut, das ist jedem bekannt. In diesem besonderen
Prozess moéchte ich sie strategisch unterstitzen, bestarken und ihnen Lésungen an die
Hand geben, die sie ein Stlck naher zu ihren Zielen flhren.

Unter dieser Pramisse betreue ich seit 2003 Unternehmen und Einzelpersonen als selbst-
standige Unternehmensberaterin und Coach. Mein betriebswirtschaftlicher Coachingfokus
entstand aus meiner jahrelangen Erfahrung in den Bereichen operative Unternehmensflih-
rung, Personalmanagement und Controlling. So lernen meine Klienten aus erster Hand, wie
sie erfolgreich mit Zahlen jonglieren und aus Investitionen Gewinne machen.

Mein zweiter Schwerpunkt liegt im systemischen Coaching. Diesen ganzheitlichen, 16-
sungsorientierten Ansatz verfolge ich aus einem einfachen Grund: Unternehmer sind auch
Menschen. Sie handeln und denken auf Grundlage personlicher Erfahrungen und Werte.
Die personliche Ebene darf bei einer beruflichen Beratung deshalb nie auf3er Acht gelassen
werden. Systemisches Coaching leistet das durch spezielle Ubungen und Techniken
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DR. BRIGITTE FREIBURGHAUS

0<  bf@breakevenpoint.net
@ 030/55397955
® www.breakevenpoint.net

2006

WEITERE COACHINGBEREICHE: Umsatz- und Preisstrategie in Kombination mit systemi-
schem Coaching, Preiskalkulation und Preisverhandlungsfuhrung fur mehr Souveranitat
und Wachstum.

BRANCHEN: Einzelhandel, Dienstleistungsunternehmen, Handwerk

SPRACHEN: Deutsch

PROFIL: Seit dem 1.11.1993 bin ich als selbststandige Unternehmensberaterin tatig.
1999 grindete ich die breakevenpoint Gesellschaft fur Unternehmensberatung mbH.

In den letzten drei Jahren dienten 60 % der durchgefihrten Coachings und Beratungen der
unmittelbaren Grindungsvorbereitung in den Bereichen Handel, Handwerk, Dienstleistun-
gen.

Mein Ansatz besteht in der Kombination aus betriebswirtschaftlicher Beratung und ressour-
cenorientiertem Coaching. Durch diese Verbindung gelingen die Mobilisierung lhrer per-
sonlichen Starken und ein professionell Zugang zum Thema Finanzen bei der Bearbeitung
Ihres Vorhabens.

Die fachlichen Grundlagen meiner Beratung bilden meine kaufmannische Qualifikation (Pro-
motion) und meine Zertifizierung als systemische Coach (,Zertifizierte Mastercoach PCM®).

Finanzplanung, Preisstrategie, die Absicherung von Unternehmen und Unternehmer:in sind
Grundlagen dafir, dass Unternehmen und Vision auf lange Sicht am Markt bestehen wer-
den. Deshalb unterstitze ich Sie sehr gern an genau diesem Punkt der inhaltlichen Vorbe-
reitung lhres Griindungsvorhabens.

Weitere Schwerpunkte meiner Beratung bilden die kaufmannische Organisation des Unter-
nehmens (Rechnungswesen und Controlling) und die Wahl der Rechtsform: Nach vollzoge-
ner Prozess- und Finanzplanung besteht hier zwangslaufig Klarungsbedarf Im Rahmen des
Vorgrindungscoachings erfolgt eine Klarung von Chancen und Risiken der favorisierten
Rechtsform.
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BRIGITTE GELBKE

Diplom-Ingenieurin

D4 brigittegelbke@yahoo.de, info@taurus-konzept.de
@ 0177 /654 53 41

(® www.taurus-konzept.de

2006

WEITERE COACHINGBEREICHE: Formale Grundlagen der Existenzgrindung, Unterneh-
mensaufbau, -strategie, Businessplane, Férdermdglichkeiten, Personalmanagement, Zeit-
management, Nachfolgeregelung

BRANCHEN: Gastronomie, Handel, Handwerk, technisch gepragte Unternehmen (u. a. Bau-
und Elektroindustrie), freiberufliche Unternehmensgriindungen

SPRACHEN: Deutsch, Englisch

PROFIL: Brigitte Gelbke ist seit 20 Jahren als Beraterin flir Existenzgriinder*innen sowie
kleine und mittelstdndische Betriebe tatig. Als Beraterin und Coach ist sie gelistet beim
BAFA sowie zugelassen als Coach im Coaching BONUS Programm der IBB flr technisch
/ technologische innovative Projekte und fir Nachfolgereglungen und Internationalisierung.
Sie ist seit 2012 nach ISO zertifiziert - aktuell nach DIN EN ISO 9001 / 2015

Es gibt Ideen ohne Geld und Geld ohne Ideen - beides bringt sie zusammen.
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KARIN KIRSCHNER

>4 info@kirschner-berlin.de
@ 0641/93124678
® www.kirschner-berlin.de

2006

WEITERE COACHINGBEREICHE: Erstellung Businessplan, Verhandlungsfiihrung, unterneh-
merische Personlichkeit, steuerliche und versicherungsrechtliche Rahmenbedingungen,
Strategie, nebenberufliche Selbstandigkeit

BRANCHEN: Gesundheit, Beratung, Kunst, Kultur, qualifizierte Dienstleistungen, Handwerk
SPRACHEN: Deutsch, Franzdsisch

PROFIL: Seit Uber 20 Jahren bin ich in Berlin — und neu auch in Hessen — als freiberufliche
Unternehmensberaterin und Coach tatig.

Als Kooperationspartnerin der Grinderinnenzentrale und des Bildungs- und Beratungszen-
trums fur Frauen — Raupe und Schmetterling e. V. interessiert mich besonders wie Frauen
mit den Herausforderungen einer Selbststandigkeit umgehen. Ich gelte als Expertin fir knif-
felige sozialversicherungs- und steuerrechtliche Aspekte bei der Griindungsplanung und fiir
nebenberufliche Grindungen.

Jede Existenzgrindung erfordert eine neue Orientierung und personliche Ausrichtung der
grindenden Person. Das individuelle Coaching unterstitzt und begleitet bei der Weiterent-
wicklung der Geschaftsidee zum Businesskonzept und den zu treffenden Entscheidungen.
Meine Kund:innen schatzen die Mischung aus Inspiration und Motivation und die Fahigkeit,
betriebswirtschaftliches Denken als lustvollen Bestandteil eines Geschaftsplans zu vermit-
teln.
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GONUL NAR

Dipl.-Betriebswirtin, Dipl.-Padagogin
>4 info@goenuel-nar.de

@ 0177 /7869500

(® www.goenuel-nar.de

2006

WEITERE COACHINGBEREICHE: Unternehmer*innenpersonlichkeit
BRANCHEN: Bildung / Beratung / Soziales; Gesundheitswesen / Wellness
SPRACHEN: Deutsch, Turkisch

PROFIL: Gonul Nar ist seit 25 Jahren als Grindungsbe-raterin, Business Coach und Dozen-
tin im Grindungsbereich tatig. Ihre berufliche Laufbahn startete sie als Steuerfachgehilfin,
studierte Betriebswirtschaft mit dem Schwerpunkt Finanzierung und Investition und Erzie-
hungswissenschaften. Darauf aufbauend folgte die Ausbildung als NLP Business Coach.

Sie weil} also um die Herausforderungen, die einem im Leben begegnen und um den Im-
puls zur Veranderung.

Aufgrund ihrer eigenen Biografie kennt sie die kulturspezifische Relevanz bei der Griindung
und Entwicklung der Selbststandigkeit.

Ihr Handlungsansatz ist personenzentriert, ganzheitlich, qualitatsbewusst, effizient sowie
bedarfs- und ergebnisorientiert. Sie legt Wert darauf, Menschen zu starken und die notwen-
dige Unterstlitzung anzubieten, damit sie ihre Selbstandigkeit eigenstandig und erfolgreich
bewaltigen kdnnen.
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ILONA ORTHWEIN

M.A.
info@orthwein-beratung.de
030/78 00 68 74
www.orthwein-beratung.de
/ilona-orthwein-70a32b11/
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/Orthwein.Unternehmensberatung

Weitere Coachingbereiche: CROWDFUNDING UND ANDEREN ALTERNATIVEN FINANZIE-
RUNGSMETHOden, Prasentationstechniken (Pitching), Digitalisierungsthemen, Marketing,
Business- und Finanzplan.

BRANCHEN: (Online-)Handel, IT-Branche (Vermarktung von Webentwicklung, Software und
Apps), Social Entrepreneurship, Tourismus, Bildungsbereich (Sprachschulen).

SPRACHEN: Deutsch, Englisch

PROFIL: Familidar stamme ich aus dem unternehmerischen Mittelstand, weswegen mir die
vielfaltigen Anliegen von kleinen und mittleren Unternehmen und Grinder*innen von Kin-
desbeinen an gelaufig sind.

Ich bin ausgebildete Kauffrau, studierte Sozialwissenschaftlerin und Betriebswirtin. Nach
meinem Studium war ich 12 Jahre im internationalen Bankengeschaft tatig mit dem Schwer-
punkt Finanzierungen.

Seit 2003 bin ich als freiberufliche Unternehmensberaterin und Businesscoach tatig. Von
2005-2017 habe ich das von mir initiierte webbasierte Projekt Unternehmerinnen.org ge-
leitet, mit dem Ziel unternehmerisch tatige Frauen aus dem D-A-CH-Raum bekannt zu ma-
chen und zu vernetzen.

Bei BAFA bin ich seit 2005 als Beraterin fiir geférderte Unternehmensberatungen akkredi-
tiert. In der Beratung verfolge ich einen ganzheitlichen systemischen Ansatz, der verschie-
dene Aspekte des wirtschaftlichen und sozialen Geschehens berucksichtigt.

Seit 2012 beschaftige ich mich intensiv mit alternativen Finanzierungsformen wie Crowdfun-
ding und Crowdinvesting. In diesem Zusammenhang ist 2014 mein Buch ,Crowdfunding
— Grundlagen und Strategien fur Kapitalsuchende und Geldgeber® (ISBN: 978-3-95485-
102-7) erschienen.

Einer meiner Arbeitsschwerpunkte seit 2016 ist zudem die Beratung und Begleitung von
Grinder*innen mit Flucht- und Migrationshintergrund. In diesem Kontext gebe ich regel-
maRig Kurse auf Deutsch und Englisch bei ISI e. V. und engagiere mich als Mentorin fur
migrantische Unternehmerinnen.
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SVEN PIOCH
Diplom-Kaufmann

04 sp@serviceprojekt.de
@ 0175/7 838321

@

@ /sven-pioch-41523ba5
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WEITERE COACHINGBEREICHE: Businessplan, Produkt- und Preisentwicklung, Férderpro-
gramme, Franchise, Marktforschung, Betriebsiibernahme, Fragen im Rahmen des Wettbe-
werbsrechts, Fragen der Standortentscheidungen, Wahl der Rechtsform

BRANCHEN: Online- und Offlinehandel, Handwerk, Dienstleistungen, Franchise
SPRACHEN: Deutsch

PROFIL: Meine praxisorientierten Beratungsleistungen setze ich online sowie offline, auf
Grundlage meiner Ausbildung und praktischen Erfahrung, nach dem Taxifahrerprinzip ,Je-
der wird da abgeholt, wo er gerade steht!” um. Meine zusatzlichen Qualifizierungen als Exis-
tenzgrindungs- sowie Krisenberater und Onlinetrainer bilden die Grundlage fur die Beglei-
tung von Unternehmensgrindungen, der Erstellung von Businessplanen, Herausarbeitung
von Alleinstellungsmerkmalen, Fragen der Kosten- und Leistungsrechnung sowie der Pra-
sentation des Unternehmens gegentber Dritten (Banken, Investoren, Fordereinrichtungen).

Im Rahmen meiner Netzwerkarbeit pflege ich vielfaltige Kontakte zu Banken, Kammern,
Verbanden sowie Universitaten. Als Grindungsberater im Rahmen der BAFA-Férderpro-
gramme kann meine Leistung auf Grundlage einer bis zu 90%- Férderung auch nach der
Grindung in Anspruch genommen werden. Meine Mitgliedschaft im Verband der Grinder
und Selbststandigen gibt mir auch dort die Méglichkeit des permanenten Austausches so-
wie Weiterqualifizierung. Im Rahmen meiner jahrelangen ehrenamtlichen Tatigkeit als Juror
im Businessplanwettbewerb Berlin/Brandenburg gewinne ich permanent neue Erfahrungen
sowie Praxiskontakte. Meine Tatigkeiten als Dozent fir betriebswirtschaftliche Themen un-
terstiutzen die Notwendigkeit der dauerhaften Weiterbildung. Einladungen zu deutschland-
weiten Vortragen komme ich gerne nach. Meine Kenntnisse werden durch die Anfrage zur
Erstellung von Gutachten angefragt.
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HARALD VON TROTHA
Diplom-Kaufmann

>4 harald@trotha-coaching.de
030/8148 8952;0163/8 18 72 09
www.trotha-coaching.de
/harald-von-trotha

/harald.von.trotha
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WEITERE COACHINGBEREICHE: Business Plan, Forderung, Unternehmensplanung, Finan-
zierung, Geschaftsmodell, Kalkulation, Rechtsform, GmbH / UG Griindung, Teamgrindung,
Konflikt, Ubernahme, Nachfolge. Crowdinv.

BRANCHEN: Dienstleistung, Digitales/online, Handel, Gesundheit, Gemeinwohl, sozial Ent-
erpreneuship, Technik

SPRACHEN: Deutsch, Englisch

PRrROFIL: Hier erwarten Euch langjahrige Erfahrung, geeignete Tools, erfolgreiche Busi-
nessplane, Unterlagen zur Finanzierung, Tragfahigkeitspriufung, Unternehmensplanung in
Szenarien, Kosten- und Preiskalkulation, Vorbereitung zu Finanzierungsgesprache, Rege-
lungen bei Teamgrindungen, praktische Hilfe bei UG/GmbH Grindung, Anmeldung bei Fi-
nanzamt und Gewerbe.

Seit Uber 20 Jahren begleite ich individuelle Wege in die erfolgreiche Selbststandigkeit. In
dieser Zeit konnte ich mehr als 200 Projekte mit meinen praktischen Erfahrungen und berei-
tem kaufmannischen Wissen unterstltzen, einige berate ich bis heute.

Meine Arbeit basiert auf einer Ausbildung zum Bankkaufmann und Dipl.-Kfm. Durch laufen-
de Weiterbildungen halte ich mein Wissen aktuell. Seit 10 Jahren bin ich auch als Mediator
tatig.

Der/die Grinder:innen stehen im Mittelpunkt meiner Arbeit. Wichtig ist mir, notwendiges
Wissen zu vermittlen, Prioritaten zu setzen, Chancen aufzuzeigen und Risiken zu benenne.
Die erfolgreiche Griindung meiner Kunden ist meine Aufgabe und mein Ziel.
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NicOLE ASSMANN-RIMPAU
NLP- und Business-Coachin

>4 info@unternehmungslust.berlin
0173 / 6218266
www.unternehmungslust.berlin
Nicole ARBmann-Rimpau

Unternehmungslust.berlin
Nicole ABmann-Rimpau

@
@
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WEITERE COACHINGBEREICHE: Personliche Weiterentwicklung, Erfolgsmindset, klare Aus-
richtung entlang dem Sinn / der eigenen Vision, Einstellungen, Alleinstellungsmerkmal, An-
gebotsscharfung, nachhaltige Positionierung ,,durch Begeisterung®, authentische Selbstver-

marktung,

Ziele und Schritte bis zur Griindung, Formalien und Checklisten, Tragfahigkeitsbescheini-
gung, ganzheitliche Business- und Finanzplanerstellung, verkaufen, ohne sich selbst zu
verkaufen, Kundenakquisitionsstrategien, Zielgruppen und deren Bedlrfnisse, Verhand-
lungsfiihrung, Ablauforganisation, Vorgehensplanung, Priorititensetzung, eigenes Zu-

standsmanagement Selbstvertrauen fur Grinderteams;

Branchen: Handwerk, Medien, Architektur, Bildung, Kreativbranche, Soziales und Gesund-

heit, Nachhaltigkeit, Kultur

SPRACHEN: Deutsch

PROFIL: Ich bin seit 10 Jahren als Existenzgrindungsberaterin und Businesscoachess tatig
mit dem Schwerpunkt Unternehmer:innenpersonlichkeit und ganzheitliche Businesskon-
zepte. Ein Studium der Betriebswirtschaft, diverse NLP-Coaching und Mindset-Aus- und
Weiterbildungen, Ausbildung zur Nachhaltigkeitsmanagerin, handwerkliche Lehre und lang-
jahrige kaufmannische Praxiserfahrung in der freien Wirtschaft, u. a. als Key Accountant,

machen mich fur Sie zu einer wertvollen Begleiterin.

Meine Leidenschaftist das Thema ,Positionierung durch Begeisterung“. Das bedeutet, Aus-
gangspunkt fur die Erarbeitung lhres Businesskonzeptes sind Sie als Person und das, was
Sie bewegt und begeistert. Aus ,innen heraus® ein bestandiges und tragfahiges Business
zu entwickeln, fur das Sie Lust haben, jeden Morgen aufzustehen, ist meine Passion. Ich
besitze eine ausgepragte Dienstleistungsmentalitat und weil3, wie wichtig es ist, seine Argu-

mente authentisch und begeistert vertreten zu kénnen.

Also, warum bei mir? Weil ich fir Menschen brenne, die ihre eigene Vision leben wollen,
auch schrage ldeen mag, Menschen und ihre Eigenheiten spannend finde und ihre Her-
ausforderungen meine Leidenschaft wecken. Personlich wichtig sind mir Wertschatzung,
Respekt und Vertrauen sowie Leichtigkeit und Freiheit im Prozess. Ich liebe es, mich weiter-
zubilden und so beschaftigen mich Themen wie: Psychologie und Personlichkeitsbildung,

Spiritualitat, Vereinbarkeit, Resilienz und Kl. Ich freue mich auf Sie!

Mindsetmentorin, Diplom- Kauffrau, Nachhaltigkeitsmanagerin,
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SIGRUN SCHON

<4 post@schoen-beraten.de
@ 0157/306350 11
(® www.schoen-beraten.de

2006

WEITERE COACHINGBEREICHE: Angebote Ausgestalten, Positionierung und USP, Zeitma-
nagement, Losung von hinderlichen Blockaden

BRANCHEN: Gesundheit und Beratung, Coaching und Therapie/ Heilpraktikerin; Erfahrung
in eigener Praxis als Heilpraktikerin mit den Schwerpunkten Kérperapie/ Kérperpsychothe-
rapie; EMDR und Hypnotherapie sowie als Coach und Griindungsberaterin.

SPRACHEN: Deutsch

PROFIL: Seit mehr als 20 Jahren berate ich mit gro3er Freude Grinder*innen dabei, das
Herzensvorhaben auf eine solide Basis zu stellen. Dazu gehért: Die Entwicklung konkreter
Angebote, die Scharfung des eigenen Profils und ein gutes authentisches Alleinstellungs-
merkmal. Eine werte- und ressourcenbasierte Entwicklung des Unternehmens und dessen
Aufbau und Positionierung stehen im Mittelpunkt, um nachhaltig zu griinden.

Ein wichtiger und wesentlicher Schwerpunkt meiner Begleitung besteht in der Starkung der
Unternehmer*innenpersdnlichkeit.

Ich arbeite u. a. mit Tools wie der SWOT-Analyse, Methoden aus NLP und Kurzzeit-coa-
ching, als auch EMDR, The Work®, der Hypnotherapie und Aufstellungsarbeit. Darliber
hinaus nutze ich Kl Instrumente u. a.
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WEITERE COACHINGBEREICHE: Umsatzorientiertes Mindset, Angebotsscharfung, USP, au-
thentische Marketingstrategien, Aullendarstellung der Geschéftsidee, Selbstmanagement,
Verhandlungsfuhrung, Entwicklung von Fuhrungskraften mit Orientierung an den eigenen
Werten

BRANCHEN: Architektur, Immobilien, Bauwesen, Handwerk, Kunst, Kultur, Design, Coa-
ching, Beratung, sonstige Dienstleistungen.

SPRACHEN: Deutsch

ProFIL: Der Weg zur erfolgreichen Selbststandigkeit fuhrt Uber das richtige Mindset. Ich
unterstlitze Sie dabei, wie eine Unternehmerin bzw. ein Unternehmer zu denken und zu
handeln. Damit werden alle weiteren Schritte deutlich leichter, damit aus Ihrer Business-
Idee ein erfolgreiches Unternehmen wird.

Vielleicht fragen Sie sich: Werde ich erfolgreich am Markt bestehen? Kann ich mein Produkt
bzw. meine Dienstleistung profitabel verkaufen und dabei authentisch bleiben? Wie finden
mich meine Kund:innen? Und — last but not least — nach welchen Werten will ich handeln?
Gemeinsam finden wir lhre Antworten!

Es geht um: Aufbau neuer Kompetenzen und Denkweisen, optimale Nutzung lhrer Ressour-
cen, eine markante Positionierung (USP), Scharfung lhres Angebotes, Ausrichtung auf Ih-re
Zielgruppe, Analyse des Marktes, Kundengewinnung, Sichtbarkeit (analog und digital), Zeit-
und Selbstmanagement, Leistungsanspruch, Resilienz und alles, was Ihnen wichtig ist.

Ich bin Certified Master Coach und zertifizierte Fachtrainerin [BDVT] mit Schwerpunkt auf
berufsbezogene Themen und Griindungsvorhaben. Zuvor war ich lange Zeit als Architektin
tatig und als Projektmanagerin in der Immobilien-Branche (MBA Real Estate Management).

Mein Erfahrungsschatz umfasst tber 30 Jahre Berufstatigkeit in verschiedenen Branchen,
Unternehmensgrofien, Firmenstrukturen und Positionen. Ich unterstitze u. a. Unterneh-
mer:innen und Grinder:innen bei der erfolgreichen Umsetzung ihrer Visionen und Busi-
nessplane und fuhre sie zum Erfolg.
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